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MACRO mejor que lo 
que esperábamos en 

ppto

Cuando se ve sistema 
financiero, se espera 
menor crecimiento, y 
lo que había pasado 
la primera mitad ha 

sido bajo

Sistema menos de lo 
q esperábamos

Poner el dato a mayo 
de demanda interna

Ver con Fernando –
reunión con apoyo

Mensaje de que el 
sistema crece menos 

de lo que 
esperabamos



Cambiar esto

Drivers con Fernando: lo que dijo 
apoyo es que los proyectos 

mineros impactan mas la segunda 
mitad de año. Ver con Apoyo.

VICTOR/ con alguien de su equipo

QoQ y YTD / YoY / con stock 
separado retail y comercial

Retail Commercial

QoQ YoY





PONER EL YOY

Como lo explicamos que 
el guidance

ROE de cada uno

Poner bubble – high
investment results

Recovery continues

PONER COMO SE VE 
LA 2S25 PARA 

ALINEAR MENS

AJE

PENDIENTE LFC
No decimos nada de los 
+54mm de la holding?

Se va a mencionar en el 
script



PENDIENTE LFC
Los revenues si incluyen 

los inv results de la 
holding

Sí incluyen los revenues
de la holding



Pendiente revisar el 
detalle por rubro

PENDIENTE LFC
Vamos a explicar algo de detalle 

en esto?







Agregar 1Q25

Añadir 1Q25



Toda la parte de 
merchants son 

indicadores de BN

YoY IzipayYa Volumen: 
crecimiento del volumen 
de dinero que opera por 

IzipayYa

YoY small businesses
deposits: es el 

crecimiento de depósitos 
de BN 

Businesses se refiere a 
los indicadores de banca 

empresa

YoY Sales finance
loans: crecimiento 
colocaciones de 

financiamiento de ventas

PENDIENTE LFC
Qué es cada uno de estos como 

% del total? Cuan relevante? 
+1.7x, +20% y +20%

En algún momento pusimos 
volúmenes y saldos, pero CT nos 

pidió retirar la información. 





El dato si tiene 
convenios

Dato del 2019 = ~6%
Apetito = hay 

alrededor de 80pbs de 
espacio tanto en 
PP+TC, como en 

convenios

El dato de COR de 
consumer incluye 

TC+PP+Convenios
Dato del 2019 = ~6%

Ya pedí apetito

Mostrar para BU sin 
convenios



Numeros con coma decimal en vez 
de punto











PENDIENTE LFC
Cómo hemos definido esto, el mercado sabe?

Parte de lo que venimos comentando como 
foco. Todos los desarrollos digitales y en 

payments están enfocados en generar esa 
principalidad.

Explicar con fuente a 
qué se refiere el 26% 

respecto a pres de 
Fernando

El 26% es de la 
presentación de 

Fernando
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8.6% sin 
banca negocio

Poner retail

arriba

Para el script lo que se 
pueda nosotros vs 

mercado



POR REVISAR 
PROPUESTA DE 

CAMBIO DE 
GUIDANCE

Después de esto 
poner el cambio de 

guidance





AL FINAL
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PONER EL 2S de 
cada uno

Para ver que va a 
pasar

UN y ROE

Banco menor 
crecimiento y 

mayores gastos









En el QoQ no subia
un poco??



0

100

200

300

400

500

600

0.0%

0.5%

1.0%

1.5%

2.0%

2.5%

3.0%

3.5%

4.0%

4.5%







1) Includes institutional and others
2) Based on SBS figures



















Total revenues
Net interest and similar income + Net fee income from financial services + Other income

+ Income from insurance results

Efficiency ratio
(Salaries and employee benefits + Administrative expenses + Depreciation and amortization) / (Net interest and similar income + Net 

fee income + Other income + Income from insurance results)

NIM (Net interest and similar income) / (Average interest-earning assets)

Interest earning assets Total loans + total investment available for sale + total cash and due from banks funds

Relevant net income Relevant net income for dividend payments

% Revenues (Net fee income + Other income) / (Net interest income + Net fee income + Other income)

Loan-to-deposit ratio Total gross loans / Deposits

NPL coverage ratio Stock of provisions / (Stage 3 direct loans)

(S2 + S3) ratio (Exposure under Stage 2 and Stage 3) / (Total exposure under IFRS 9)

S3 NPL ratio (Stage 3 direct loans) / (Total direct loans)

Expected loss (Stock of provisions) / (Total exposure)

Cost of risk (Annualized impairment loss on loans, net of recoveries) / (Average gross loans)

Total revenues
Net interest and similar income + Net fee income from financial services + Other income

+ Income from insurance results

Efficiency ratio
(Salaries and employee benefits + Administrative expenses + Depreciation and amortization) / (Net interest and similar income + Net 

fee income + Other income + Income from insurance results)

NIM (Net interest and similar income) / (Average interest-earning assets)

Interest earning assets Total loans + total investment available for sale + total cash and due from banks funds

Relevant net income Relevant net income for dividend payments

% Revenues (Net fee income + Other income) / (Net interest income + Net fee income + Other income)

Loan-to-deposit ratio Total gross loans / Deposits

NPL coverage ratio Stock of provisions / (Stage 3 direct loans)

(S2 + S3) ratio (Exposure under Stage 2 and Stage 3) / (Total exposure under IFRS 9)

S3 NPL ratio (Stage 3 direct loans) / (Total direct loans)

Expected loss (Stock of provisions) / (Total exposure)

Cost of risk (Annualized impairment loss on loans, net of recoveries) / (Average gross loans)
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